(6) canal_ti O Canal Tl Xi Ecanal_ti [9] mediacomm 


Canal T| 


La revista del negocio TI del Perú 


A Canal TI ÍN Canal TI 


Connect'2024 


Su visión para proporcionar los 
productos y las tecnologías para una 
infraestructura inteligente 


Pp 2 CAPACITACIÓN EN CIBERSEGURIDAD 


Edición 911 


7 


La actividad, a realizarse el próximo 9 de octubre, es gratuita y en forma virtual 


Seminario gratuito de 


Tenable 
Mitigating Al-Related Security Risks 


enable, la empresa de Exposure Management que brinda visibilidad, información y soluciones a las brechas 

] de ciberseguridad, anuncia la realización de su próximo seminario web sobre la mitigación de los riesgos de 

seguridad relacionados con la inteligencia artificial titulado “Mitigating Al-Related Security Risks: Insights and 

Strategies with Tenable Al Aware”, que tendrá lugar el 9 de octubre de 2024 a las 08:00 h. El evento está dirigido a 
profesionales interesados en mitigar los riesgos de seguridad vinculados al uso de la inteligencia artificial (1A). 


El auge de la lA ha transformado radicalmente los entornos tecnológicos, impulsando la eficiencia y la innovación en 
múltiples sectores. Sin embargo, este avance también ha expuesto a las organizaciones a nuevos riesgos cibernéticos 
que necesitan una atención inmediata. De acuerdo con un estudio reciente de Tenable Research, más de un tercio 
de los equipos de seguridad están encontrando usos de aplicaciones de IA en sus entornos que podrían no haberse 
aprovisionado a través de procesos formales. 

El seminario proporcionará a los asistentes una visión detallada sobre cómo gestionar y mitigar los riesgos relaciona- 
dos con la lA utilizando la innovadora herramienta Tenable Al Aware. 


Cómo participar 

El seminario web es completamente gratuito y está dirigido a profesionales de Tl, expertos en ciberseguridad, y líderes 
de infraestructura tecnológica interesados en fortalecer la protección de sus organizaciones frente a los riesgos emer- 
gentes de la lA. 


Registro 
Para registrarse en el seminario web, los interesados deben ingresar al siguiente enlace: 


https: //www.tenable.com/webinars/mitigating-ai-related-security-risks-insights-and-strategies-with-tenable-ai-aware 
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GESTION INTEGRAL 


Prodity comienza sus operaciones 
en Latinoamérica 


Ofrece un software de gestión integral 


rodity se lanzará en los próxi- 
D-- días en Latinoamérica, 

ofreciendo un software de 
gestión integral diseñado para ayudar 
a las organizaciones a digitalizar sus 
procesos de seguridad y salud, así 
como a gestionar aquellos relaciona- 
dos con ambiente, social y gobernan- 
za - (ESG), calidad y medioambiente. 


La solución nació hace 25 años como 
una herramienta colaborativa creada 
para mejorar la cultura y el desempe- 
ño en seguridad. 


En Latinoamérica, Prodity es lidera- 
do por un equipo que encabeza Jo- 
sean García, director general en la 
región, y busca posicionarse como 
una de las soluciones más simples 
y completas de la industria para 
transformar y digitalizar los procesos 
EHSQ y ESG. 


“Prodity es una solución de software 
con 22 módulos divididos en cuatro 
áreas o dimensiones -medioambien- 
te, ESG, seguridad y salud, y cali- 
dad- que se enfoca en visibilizar el 
liderazgo de la dirección en EHSQ, 


mejorar la disciplina operativa y la 
productividad, potenciar la comuni- 
cación interna y facilitar la toma de 
decisiones basadas en datos fiables. 
Prodity también se centra en institu- 
cionalizar las mejores prácticas RSC, 
evitar errores y olvidos, reducir tiem- 
pos y colaborar en la obtención de 
las certificaciones ISO 9001, 14001 y 
45001”, explica García. 


Prodity, anteriormente conocida 
como Prosafety, es utilizada en 
más de 50 países alrededor del 
mundo y cuenta con clientes de re- 
nombre como Repsol, Starbucks y 
Danone, entre otros. Su objetivo es 
facilitar que la visión y los valores 
de sus clientes se integren en la di- 
námica diaria de todos sus emplea- 
dos, fomentando la colaboración, 
la transparencia, la flexibilidad y la 
confianza. 


En su esencia, Prodity promueve la par- 
ticipación activa y proporciona datos e 
información relevantes para diversas 
áreas de las organizaciones, ofreciendo 
una solución que se adapta a las nece- 
sidades reales de las empresas. 


“En Prodity el cliente es nuestra priori- 
dad. Por ello, una de las características 
más importantes es que es una solu- 
ción adaptable y personalizable, por lo 
que nuestros clientes pueden adquirir 
módulos de diferentes dimensiones e 
incluso personalizarlo de acuerdo con 
sus necesidades”, recalca Jorge Yu- 
govic, Business Consultant de Prodity 
para Perú y Chile. 


Este año, también se anunció el re- 
branding de Prodity, cambio que vie- 
ne motivado tanto por la evolución 
en materia de producto, como por la 
necesidad de impulsar un nuevo po- 
sicionamiento en el mercado. 


“Nos identificamos como una mar- 
ca que cuida a las personas y que la 
información fluya mejor entre ellas. 
También, es importante para noso- 
tros transmitir que Prodity genera 
conexiones a través de la empatía. 
Por todo ello, el nuevo logo es la 
unión de tres figuras que simboliza 
un pájaro y la inicial de la marca al 
mismo tiempo”, indica Sara Fuma- 
nal, responsable de Marketing de 
Prodity en Latinoamérica. 


www.canalti.pe 


Y) Y JUNTO AL CANAL Edición 911 


58.90 


, ME 
Y PE —E 
> E MPEFA ] Y 
5 "¡a A dE 


NN EN 


r 
[20002] 
4 


M 


capacitación técnicalexplora 
beneficios clave de la¡inyección de tinta 
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son Perú 
capacita a sus canales 
corporativos en 
tecnología Inkjet 


pson Perú refuerza su compromiso con la ex- 

celencia en la atención al cliente a través de 

un programa de capacitación técnica especia- 
lizado a sus canales corporativos. Con el objetivo de 
impulsar el conocimiento experto en tecnología de in- 
yección de tinta (Inkjet) y las soluciones más innova- 
doras de la marca, Epson ha capacitado a más de diez 
canales especializados en lo que va del año. 


Este programa, que se extenderá hasta finales de 
este año, se centra en los beneficios clave de la 
tecnología de inyección de tinta, haciendo 

hincapié en su eficiencia operativa, ver- 

satilidad y la sostenibilidad como su 

propuesta de valor. Los participantes 

han tenido la oportunidad de profun- 

dizar en áreas cruciales como: 


Reducción de costos 

presentando la tecnología Inkjet 
como una alternativa eficiente y de 
calidad superior a la tecnología láser, 
por su bajo consumo de energía, com- 
binado con un sistema de tinta de alto 
rendimiento, la convierten en una op- 
ción económica a largo plazo. Además, 
su diseño optimizado con menos piezas móviles redu- 
ce las necesidades de mantenimiento, asegurando un 
funcionamiento confiable y duradero. 


La innovación en tecnología de cabezales de im- 
presión 

La innovadora tecnología de cabezales de impresión 
PrecisionCore redefine la impresión de alta velocidad 
y excelencia. Su densidad de inyectores permite una 


Álvaro Vargas, gerente 
Comercial y Marketing de Epson 
Perú 


precisión milimétrica, dando como resultado detalles 
impecables y colores vibrantes que dan calidad a las 
imágenes. 


Compromiso con el medio ambiente 
Gracias al bajo consumo de energía y una reducción 
significativa de residuos, la tecnología Inkjet se posi- 
ciona como la opción ecológica para un futuro sos- 
tenible, contando con un 70% menos de consumo 
de energía en comparación con las impresoras láser. 
Además, incluye la tecnología Heat-Free, que no 
requiere calor en el proceso de impresión, 
lo que se traduce en un menor impacto 

ambiental. 


Versatilidad incomparable 
los equipos de Epson ofrecen una 
gran versatilidad al ser compatibles 
con una amplia gama de sustratos 
y tipos de papel, abarcando desde 
formatos regulares hasta opciones 
como bright (glossy), matte, recicla- 
do, sobres, carpetas y etiquetas. Esta 
adaptabilidad abre un abanico de po- 
sibilidades para diversas aplicaciones. 


“Capacitar a nuestros socios en tecnología Inkjet es 
prepararlos para el éxito. Nuestro portafolio ofrece 
la mejor solución para impresión. Por ello, nuestros 
canales estarán a la vanguardia, ofreciendo la mejor 
asesoría y soluciones a sus clientes. Asimismo, con- 
fiamos en que estas iniciativas fortalecerán aún más 
nuestra posición de liderazgo en el mercado perua- 
no”, comentó Álvaro Vargas, gerente Comercial y Mar- 
keting de Epson Perú. 
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td Perú inauguró su segundo centro de datos en 
G el país, ubicado en Lurín, Lima. Este proyecto, que 
contará con una inversión de aproximadamente 
US$ 50 millones, en sus cuatro fases, representa un hito 
en la infraestructura tecnológica de la empresa y una opor- 
tunidad clave para impulsar la transformación digital y el 


desarrollo económico del Perú. 


Con esta nueva infraestructura, Gtd refuerza su posición 
en el mercado de telecomunicaciones y tecnología en 
Perú y consolida una red internacional de 11 centros de 
datos distribuidos en países como Chile, Colombia y Perú. 
A nivel global, Gtd cuenta con más de 45 años de trayec- 
toria en el sector, y su red de centros de datos suma casi 
25.000 metros cuadrados construidos, con 2.892 racks. 


“Estamos orgullosos de inaugurar este nuevo centro 
de datos en Lurín, un proyecto que fortalecerá nuestra 
infraestructura en el país y nos permitirá ofrecer solu- 
ciones tecnológicas de alta calidad a nuestros clientes, 
apoyando su crecimiento y transformación digital”, se- 
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ñaló Sergio Mavila, gerente general de Gtd Perú: 


El nuevo centro de datos de Lurín se destaca por su ca- 
pacidad para albergar hasta 960 racks y ofrecer una po- 
tencia de 20 megawatts, consolidándose como uno de los 
más grandes y modernos del Perú. Esta infraestructura ha 
sido construida sobre un terreno de más de 10.000 me- 
tros cuadrados en una zona que está emergiendo como 
un hub tecnológico clave en la región. Lurín, ubicado al sur 
de Lima, se ha convertido en un nuevo foco de desarrollo 
económico, lo que refuerza la importancia de este proyec- 
to para el crecimiento tecnológico y empresarial del país. 


Uno de los aspectos más destacados de este centro de 
datos es su certificación Tier MI Otorgada por el Uptime 
Institute, que maximiza su disponibilidad y seguridad en la 
operación de los servicios, manteniendo la continuidad de 
sus operaciones sin interrupciones, incluso en situaciones 
imprevistas. “El nuevo centro de datos en Lurín ha sido 
diseñado con los más altos estándares tecnológicos y de 
seguridad. Nuestra infraestructura cuenta con sistemas 
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avanzados de enfriamiento, seguridad y energía redun- 
dante, lo que nos permite ofrecer una solución confiable y 
eficiente para nuestros clientes”, agregó Mavila. 


La apertura de este nuevo centro de datos trae consigo im- 
portantes beneficios para el mercado peruano. Las empre- 
sas locales, tanto grandes corporaciones como pequeñas y 
medianas empresas, podrán acceder a servicios tecnológi- 
cos avanzados como hosting y soluciones en la nube, lo que 
les permitirá optimizar sus operaciones y mejorar su compe- 
titividad. Además, el centro de datos de Lurín contribuirá a 
atraer inversión extranjera directa, ya que ofrece la capacidad 
y confiabilidad necesarias para satisfacer las exigencias de 
compañías internacionales que buscan expandirse en la re- 
gión. 


“Estamos convencidos de que este proyecto tendrá una 
gran acogida en el mercado. Lurín se convertirá en un 
polo tecnológico clave que contribuirá al desarrollo eco- 
nómico del país y fortalecerá la presencia de Perú como 


Ñ 


un hub digital en América Latina”, destacó Mavila. 


Además de su impacto en el ámbito empresarial, el nuevo 
centro de datos de Gtd en Lurín refuerza el compromiso de la 
compañía con la sostenibilidad y la eficiencia energética. La 
infraestructura ha sido diseñada para operar con sistemas de 
energía eficientes, utilizando energía renovable de fuentes hí- 
dricas. Esta apuesta por la sostenibilidad reduce la huella de 
carbono de Gtd y ofrece a sus clientes la posibilidad de ope- 
rar en un entorno más respetuoso con el medio ambiente. 


El desarrollo de este nuevo centro de datos en Lurín se ali- 
nea con la estrategia de crecimiento a largo plazo de Gtd 
en América Latina. “El centro de datos de Lurín es sólo el 
comienzo de lo que queremos lograr en Perú y en la región. 
Nuestra visión es posicionar a Gtd como uno de los prin- 
cipales operadores de centros de datos en América Latina, 
ofreciendo soluciones tecnológicas innovadoras y de calidad 
que ayuden a nuestros clientes“a crecer y a adaptarse a los 
retos de la era digital”, concluyó Mavila. 
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Celebración fue con una cena de gala junto a sus canales, fabricantes y colaboradores 


disfrutó de una cena junto a sus socios estratégi- 

cos, clientes, fabricantes y colaboradores, quie- 
nes pasaron un grato momento de conmemoración por 
la trayectoria del mayorista en el país. 


D::*: del exitoso DigiExpo 2024, Digicorp Perú 


Digicorp es un mayorista especializado en la distribución 
de productos tecnológicos como soluciones de seguri- 
dad electrónica, telecomunicaciones y energía, celebró 
su décimo aniversario con una cena de gala el 20 de oc- 
tubre en el Centro Aeronáutico del Perú. La compañía ha 
alcanzado una década de crecimiento y consolidación 
en el mercado, ofreciendo soluciones innovadoras a tra- 
vés de asociaciones estratégicas con marcas globales. 


La cena contó con la presencia de socios, clientes, fa- 
bricantes y colaboradores, quienes se reunieron para 
conmemorar los logros de la empresa a lo largo de estos 
10 años. Durante la velada, Samuel Soliz, CEO de Digi- 
corp, destacó los hitos alcanzados, así como los valores 
que tiene la compañía enfocada ofrecer soluciones que 
contribuyen a la seguridad de las personas. Además, se 
entregó un reconocimiento a los principales socios co- 
merciales y a los colaboradores por su trayectoria. 


“El éxito de Digicorp durante estos 10 años es fruto de 
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un esfuerzo colectivo, donde cada uno de nuestros so- 
cios, colaboradores y clientes han sido un papel funda- 
mental. Estamos comprometidos en seguir brindando un 
servicio enfocado en la atención al cliente, junto a pro- 
ductos y soluciones de alta calidad, que contribuyan al 
desarrollo tecnológico en la región”, señaló Liseth Bus- 
tamente, Country Manager Digicorp Perú. 


Durante el evento, también se revelaron los planes de 
Digicorp para el futuro, con un enfoque en la expan- 
sión de su portafolio de productos y el fortalecimiento 
de su presencia en mercados clave. La empresa segui- 
rá apostando por traer nuevas soluciones al portafolio, 
como lo son sus tres nuevos lanzamientos Dimax, Havit 
y Ugreen, ofreciendo una variedad de productos para to- 
dos los clientes. Por otra parte, siguen apostando por el 
entrenamiento y capacitación ofreciendo certificaciones, 
talleres y webinars que mantengan a sus clientes a la 
vanguardia. 


La noche concluyó con un brindis de celebración, donde 
los asistentes expresaron su confianza en el futuro de 
Digicorp Perú y su entusiasmo por los proyectos venide- 
ros. La cena fue una oportunidad no sólo para celebrar, 
sino para consolidar aún más las relaciones que han sido 
esenciales en estos primeros diez años. 
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Mario Mendiguren, Chief 
Marketing Officer de JSC 
Ingenium 


an pasado más de cinco años 
H:-: que se implementaron 

las primeras redes 5G a nivel 
global. Durante este tiempo, se ha 
debatido mucho sobre los beneficios 
de esta tecnología, que ofrece baja la- 
tencia, mayor capacidad de espectro 
y un rendimiento significativamente 
mejor en los dispositivos. 


Sin embargo, desde la perspectiva del 
cliente, tanto empresas como usuarios 
finales, estos beneficios no se han refle- 
jado en un uso cotidiano verdaderamente 
diferenciador. Mientras que el 3G promo- 
vió el consumo masivo de datos y el 4G 
impulsó el auge de los smartphones y re- 
des sociales, no resulta sencillo identificar 
cómo el 5G transforma la vida del ciuda- 
dano promedio en Perú. 


Impacto del 5G en el ecosistema 
digital 

Las funcionalidades que ofrece el 4G 
todavía tienen margen de crecimien- 
to, y las aplicaciones que verdade- 
ramente requieren las características 
del 5G (baja latencia y alta velocidad 
de descarga) aún no son suficiente- 
mente relevantes para la mayoría de 
los usuarios en Perú. Esto convierte 
su monetización en un desafío para 
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los operadores locales. 


Un análisis de GSMA demuestra que 
el 4G sigue siendo suficiente para ta- 
reas exigentes como el trabajo remo- 
to, videollamadas grupales y juegos en 
línea. Las aplicaciones que requieren 
las ventajas específicas del 5G, como 
la realidad aumentada, el internet in- 
mersivo o los vehículos autónomos, 
aún no han llegado al uso masivo. 


Retos para los operadores en 
Perú 

En Perú, uno de los principales retos 
para los operadores es justificar el cos- 
to adicional del 5G ante un mercado 
donde el 4G sigue siendo adecuado 
para la mayoría de las necesidades. 
Además, los operadores deben ges- 
tionar la coexistencia de infraestruc- 
turas 4G/5G con las redes heredadas 
(2G/3G), lo que incrementa los costos y 
dificulta la eficiencia operativa. 


Mantener redes duplicadas no sólo es 
antieconómico, sino que también limita 
la capacidad para escalar e innovar. La 
solución a largo plazo para los operado- 
res en Perú pasa por plataformas unifi- 
cadas que puedan soportar redes he- 
redadas, actuales y futuras, facilitando 
una transición eficiente y rentable al 5G. 


El qué y el cómo del 5G en Perú 
Aunque los operadores en Perú no ven 
todavía un retorno claro de la inversión 
por la demanda de 5G, pueden en- 
contrar oportunidades replanteando 
cómo optimizan sus operaciones y su 
eficiencia. Una de las mayores dife- 
rencias entre el 5G y sus predeceso- 
res es la profundidad de los cambios 
tecnológicos que introduce, como el 


logía en el país 


network slicing, edge computing y la 
contenedorización. 


La adopción de estas herramientas 
varía ampliamente según el tamaño y 
los recursos de cada operador, pero 
aquellos que logren implementar con 
éxito estas tecnologías estarán mejor 
posicionados para competir en el mer- 
cado peruano. 


El despliegue del 5G en Perú: re- 
tos y oportunidades 

En Perú, la implementación del 5G ha 
comenzado con pruebas piloto y pro- 
yectos impulsados por el Ministerio de 
Transportes y Comunicaciones (MTC). 
Sectores como la minería, la agroindus- 
tria y la logística pueden beneficiarse 
significativamente de esta tecnología. 


El 5G tiene el potencial de mejorar la 
competitividad de Perú en el entorno 
digital, facilitando la adopción de tec- 
nologías como el Internet de las Cosas 
(loT) y el análisis de grandes volúme- 
nes de datos. Estos avances podrían 
impulsar una gestión más eficiente de 
los recursos, mejorando la productivi- 
dad y generando nuevas oportunida- 
des de negocio en el país. 


A pesar de los beneficios, el desafío 
radica en encontrar el equilibrio en- 
tre las inversiones necesarias para el 
despliegue del 5G y la demanda en un 
mercado donde el valor de esta tec- 
nología aún no es del todo evidente 
para los consumidores. Sin embargo, 
aquellos operadores que logren capi- 
talizar las ventajas del 5G tendrán una 
ventaja competitiva que podría ser 
crucial para el futuro de Perú en el pa- 
norama tecnológico global. 
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Presentará sus escáneres profesionales y software que agilizan la 
captura y gestión documental 


Kodak Alaris anuncia 


participación en 
Tecnosalud 2024 


para la captura de datos y procesamiento inteli- 
gente de documentos anuncia su participación 
en Tecnosalud, la feria más importante de proveedores 
del sector salud en Perú, evento que se realizará del 16 
al 18 de octubre en el Parque de la Exposición de Lima. 


K:- Alaris empresa proveedora de soluciones 


El evento es organizado por la Cámara de Comercio 
de Lima, donde se reúnen las empresas nacionales e 
internacionales más importantes del sector. Es un 
punto de encuentro para fabricantes, dis- 
tribuidores y profesionales, facilitando 
la divulgación de conocimientos y 
nuevas soluciones tecnológicas 
para el sector salud. 


Dentro de este contexto Ko- 
dak Alaris estará presente de la 
mano de su socio de negocios 
Level Tech con quien juntamente 
estará presentando los siguientes 
escáneres de documentos: Kodak 
S2080w + Cama Plana A4, Escá- 
ner Kodak S3100f, Escáner Kodak 
S3140 Max, Escáner Kodak ¡4650 + 
Cama plana A3, Kodak Capture Pro. 


De acuerdo con los especialistas de Kodak Alaris, ac- 
tualmente el sector salud en toda América Latina es 
una de las industrias que más crecimiento en adopción 
de soluciones de digitalización. Derivado de la crecien- 
te relevancia que cobra tanto para médicos como para 
instituciones el poder automatizar procesos y reducir 
costos al tiempo que se brinda una experiencia de ma- 
yor exactitud para los pacientes. 


Con el empleo de soluciones de digitalización una vez 
que se reciben los documentos del paciente estos son 
ingresados a escáneres de documentos que en cues- 
tión de segundos, digitalizan, extraen e interpretan la 
información del paciente para ser clasificada al mo- 
mento de tal suerte que los expertos de Kodak Ala- 
ris han diseñado estos equipos para que gracias a su 


Carlos Rodríguez, Distribuitor 
Account Manager para Perú y 
Bolivia de Kodak Alaris 


sistema de alimentación activa y la tecnología Perfect 
Page se reciba el documento y al mismo tiempo este 
tenga una claridad y nitidez óptima. 


Carlos Rodríguez, Distribuitor Account Manager para 
Perú y Bolivia de Kodak Alaris, destaca: “Estamos muy 
contentos de participar en Tecnosalud, ya que actual- 
mente el sector salud es una de las industrias que 
más beneficios experimenta en la automatización de 
procesos, al incluir soluciones de digitalización que le 
permiten manejar toda la data que recibe y emite 
de sus pacientes con mayor celeridad y exac- 
titud. Bajo este enfoque es que en Kodak 
Alaris nos hemos enfocado en desarrollar 
soluciones de digitalización que cubren 
cualquier necesidad desde un consul- 
torio particular hasta una clínica de es- 
pecialidades”. 


- Las soluciones de Kodak Alaris no sólo 

se emplean en países de América La- 
tina, sino también a nivel internacional 

como en Reino Unido, país donde las so- 
| luciones de Procesamiento Inteligente de 
- Documentos a través del software Kodak 

Info Input Solution fue la solución para lo- 
grar la simplificación, automatización e incorporación 
de datos en el servicio Nacional de Salud de dicho 
país. 


Finalmente, es importante destacar que los escáneres 
de Kodak Alaris se encuentran debidamente certifica- 
dos por los principales proveedores de registros mé- 
dicos electrónicos (EMR), de tal manera que los regis- 
tros médicos puedan recibirse, capturarse y distribuir 
su información con precisión para atender de manera 
oportuna los plazos de tratamientos en los pacientes. 
Una vez que la información ha sido indexada de ma- 
nera automatizada e inteligente es entonces cuando la 
automatización inteligente se hace presente, ya que la 
introducción del aprendizaje automático en el proceso 
de incorporación de datos brinda un nuevo nivel de 
eficiencia en el flujo de trabajo. 


www.canalti.pe 


Boletín semanal de Canal TI 


e Haz que Canal TI llegue a todos los integrantes de tu empresa y a todos 
tus amigos y contactos del negocio Tl de Perú y América Latina. 
e Somos la única revista de frecuencia semanal en América del Sur. 


“Cooler Master 
a A a 


tecnológicas al mercado” ruslizado en Las Vegtz dl 6 y 7 de rsárzo electrónico para el 2024 


e Recientes lanzamientos e Avances tecnológicos 
e Nombramientos e Promociones y ofertas 
e Premiaciones 


Todos las noticias e información que necesitas para tomar las mejores 
decisiones para tu negocio. 
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